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BLIV KLOGERE PA DIN BYGHERRES BUSINESS GASE
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BLIV KLOGERE PA DIN BYGHERRES BUSINESS GASE

UDB

* Du I
af bra

LARINGSFILC

Modulerne hviler pa &

+ Leeringsmaessigt og pa
moderne blended learni
undervisningen og far persy
blandt andet ved inddragelse 3
og arkitektbranchen.

- Undervisningstormen er case-basere
udviklet 1 et teet samarbejde mellem CBE
Arkitektvirksomheder og ledende eksperte
branchen og vil sikre en konstant afveksling
perspektiver og praksis fra din og andres hverde
ninger af cases kan forekomme pa baggrund af ak
relevante haendelser 1 branchen.

DANSKE
ARKITEKT
VIRKSOMHEDER




BLIV KLOGERE PA DIN BYGHERRES BUSINESS CASE

MODUL 1
KUNDE- 0G FORRETNIN

TEMAER PAMODUL 1

« Hvordan kan du opna bedre indsigt i forskellige typer af byg-
herrers business cases gennem udvalgte modeller?

GSFORSTAELSE

« Hvilke vaerktgjer kan anvendes til at analysere vaerdiskabelsen
for bygherre og udvikle nye sammenhangende lgsninger og tilbud?

« Hvilke mulige forretningsmodeller kan du vaelge imellem, givet G ASE

tidens tendenser og muligheder 1 byggebranchen?
Forskellige typer af bygherrers business

« Hvilke kundestrategier og kompetencer skal din organisation cases under hastig forandring

opbygge for vaere konkurrencedygtige?

UNDERVISER

Efter modulet vil du veere 1 stand til at analysere din virksomheds Mark Holst Mikkelsen
kommercielle kompetence og dens elementer og definere samt lede PhD fra CBS
udviklingsprojekter for at drive den kommercielle udvikling. CBS Executive
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BLIV KLOGERE PA DIN BYGHERRES BUSINESS CASE

MODUL 2
STRATEGISK LEDELSE 0G FORRETNINGS-
UDVIKLING

TEMAER PAMODUL 2

« Hvordan kan arkitektvirksomheder arbejde effektfuldt med
strateqi og forretningsudvikling?

» Hvilke perspektiver pa strategi kan anvendes, og hvordan GASE[S]
bidrager disse perspektiver? - Digitalisering, automatisering og

o .. disruption i byggebranchen
+ Hvordan far man succesfuldt eksekveret strategier i et fag- ISTuption 1 bygg

professionelt miljg?  Strategiske partnerskaber som strategi
« Hvilke megatrends ser vi 1 samfundet som har betydning for UNDERVISER

arkitektbranchen? Hvordan udfordrer f.eks. digitaliseringen de

eksisterende forretningsmodeller 1 arkitektbranchen, samt hvilke Mark Holst Mikkelsen

teknologiske paradigmeskift medfgrer en transformation af de PhD fra CBS
eksisterende virksomheder 1 arkitektbranchen. CBS Executive

Efter modulet vil du veere 1 stand til at arbejde mere bevidst og mal-
rettet med strateqi og forretningsudvikling, herunder inspirere og
motivere dig til at lede din virksomhed strategisk og drive den
kommercielle udvikling fremad.
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BLIV KLOGERE PA DIN BYGHERRES BUSINESS CASE

MODUL 3
BKONOMISK OG FINANSIEL FORSTAELSE

TEMAER PAMODUL 3

 Introduktion af forskellige indtaegts-, omkostnings- og resultat-
begreber — Betydningen af at kende disse for at kunne forsta
bygherres og egen virksomheds gkonomiske veerdiskabelse

« Det bygbare projekt — Praesentation og diskussion af forskellige

fremgangsmader der anvendes for at sikre at et projekt bliver
gennemigrt GASE[S]

* Centrale gkonomibegreber og negletal for udviklere og kapital- Okonomisk ledelse i din arkitektvirksomhed,
fonde — Udvalgte gkonomibegreber og nggletal samt, hvordan Honorarstrukturer og faseopdelinger under
arkitekterne kan pavirke de underliggende “value og cost drivers” forandring

« Udvikling af et projekt — hvilke overvejelser og prioriteringer
ligger bag et projekt, hvilke samarbejdspartnere bruges til finansie UNDERVISER
ringen, og hvornar inddrager vi radgivere (arkitektvirksomheder) Professor Carsten Rohde

* Centrale gkonomibegreber og nggletal for langsigtede investorer Institut for Regnskab og Revision,

— hvordan skaber man veerdi i drift og videreudvikling af ejendomme Copenhagen Business School

Efter modulet vil du veere 1 stand til at analysere din virksomheds
kommercielle kompetence og dens elementer og definere samt lede
udviklingsprojekter for at drive den kommercielle udvikling.
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BLIV KLOGERE PA DIN BYGHERRES BUSINESS CASE
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