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MODUL 1
KUNDE- 0G FORRETNINGSFORSTAELSE

TEMAER PAMODUL 1

« Hvordan kan du opna bedre indsigt i forskellige typer af byg-
herrers business cases gennem teoretiske modeller?

« Vaerktgjer til at analysere veerdiskabelsen for bygherre og udvikle
nye sammenhangende lgsninger og tilbud

« Hvilke mulige forretningsmodeller kan du vaelge imellem? G ASE

Tendenser og muligheder 1 byggebranchen
Forskellige typer af bygherrers business

« Mulige kundestrategier og hvilke kompetencer skal din cases under hastig forandring

organisation opbygge

UNDERVISER

Efter modulet vil du veere 1 stand til at analysere din virksomheds
kommercielle kompetence og dens elementer og definere samt lede
udviklingsprojekter for at drive den kommercielle udvikling.

Mogens Bjerre

Lektor og Academic Dean,
Institut for Marketing,
Copenhagen Business School
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MODUL 2
BKONOMISK OG FINANSIEL FORSTAELSE

TEMAER PAMODUL 2

Lzer at forsta din bygherre og egen virksomheds forretnings-
grundlag gennem gkonomistyringens vaerktgjer

« Laer at arbejde med at konkretisere, implementere, samt fglge op
pa din virksomheds strategiske malsatninger og mal

« Hvilke moderne vaerktgjer til styring og maling af vaerdi- G ASE[S]

skabelsen internt 1 virksomheden star til radighed?
@konomisk ledelse i din arkitektvirksomhed,

Honorarstrukturer og faseopdelinger under
forandring

 Identificere mulighederne for tilpasning af din virksomheds
omkKkostninger og kapacitetsgrundlag til aktivitetsaendringer 1
byggebranchen

UNDERVISER

Efter modulet vil du veere 1 stand til at analysere din virksomheds
kommercielle kompetence og dens elementer og definere samt lede
udviklingsprojekter for at drive den kommercielle udvikling.

Professor Carsten Rohde
Institut for Regnskab og Revision,
Copenhagen Business School
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MODUL 3
STRATEGISK LEDELSE OG FORRETNINGS-
UDVIKLING

TEMAER PAMODUL 3

« Hvordan kan strategi forstas 1 en arkitektvirksomhed — bade
teoretisk og 1 praksis?

« Hvilke forskellige perspektiver pa strategi og strategisk analyse GASE[S]
star til radighed? - Digitalisering, automatisering og

o .. disruption i byggebranchen
+ Hvordan far man succesfuldt eksekveret strategier i et fag- ISTuption 1 bygg

professionelt miljg?  Strategiske partnerskaber som strategi
« Hvilke megatrends ser vi 1 samfundet som har betydning for UNDERVISER

arkitektbranchen? Hvordan udfordrer f.eks. digitaliseringen de

eksisterende forretningsmodeller 1 arkitektbranchen, samt Flemming Poulfelt

hvilke teknologiske paradigmeskift medforer en transformation Professor, Institut for Ledelse,
af de eksisterende virksomheder 1 arkitektbranchen. Politik og Filosofi

Copenhagen Business School

Efter modulet vil du veere 1 stand til at analysere din virksomheds
kommercielle kompetence og dens elementer og definere samt lede
udviklingsprojekter for at drive den kommercielle udvikling.
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